
営業センスとできる営業パースン

１．センスのある営業は、どんな状況にも対応 １

２．実践に役立つ「営業センス」 ２

３．できる営業パースンとは「次の次の一手」を ４

考え行動する人

４．営業職の人が考える「できる営業パーソン」 ５
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